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Wypracowanie modelu współpracy z dostawcami
Największym sukcesem Grupy Elektro-Holding w 2007 r. było 
wypracowanie modelu współpracy z kluczowymi dostawca-
mi branży elektrotechnicznej, ugruntowanie pozycji Grupy na 
rynku oraz zamknięcie I etapu w zakresie organizacji centra-
li. Według mnie bardzo ważnym elementem, warunkującym 
sukces grupy zakupowej, jest panująca w niej atmosfera, chęć 
realizacji założonych celów oraz współpraca wewnątrz grupy. 
W Elektro-Holdingu staramy się w codziennej pracy zawrzeć 
wszystkie te elementy. Niewątpliwym sukcesem jest fakt, że 

niemalże w 100% zrealizowaliśmy plany zakupowe na rok 2007, osiągnęliśmy 
bardzo dobre wyniki sprzedaży, lepiej się poznaliśmy i nauczyliśmy się ze sobą 
współpracować. Elektro-Holding w 2007 r. włączył się również do struktury SHE.
Na pewno nie zamknęliśmy wszystkich procesów związanych z organizacją centrali 
Grupy, programem komputerowym, weryfikacją dostawców. Na rok 2008 poprzecz-
ka, dotycząca rozwoju Grupy Elektro-Holding, została zawieszona bardzo wysoko. 
Oprócz zaplanowanego wzrostu obrotów, zależy nam również na ustabilizowaniu 
pozycji Grupy na rynku oraz zacieśnieniu współpracy zarówno z kluczowymi do-
stawcami jak i wewnątrz Grupy. Pracujemy również nad wprowadzeniem rozwią-
zań w zakresie EDI zarówno w centrali, jak i w firmach zrzeszonych w Grupie. 

Joanna Bąk, prezes Elektro-Holding Sp. z o.o.

Ucywilizować handel hurtowy
Fega Poland Sp. z o.o. przez 15 lat działalności okrzepła na tyle, że jest stałym 
i przewidywalnym uczestnikiem rynku. 
Jasne, przestrzegane mimo problemów, reguły gry były i są dla nas jednym z naj-
ważniejszych warunków długofalowego działania. Nigdy nie byliśmy nastawieni 
na krótkookresowe sukcesy. Nie jesteśmy jedynymi, dla których przejrzystość 
procedur, rzetelność postępowania w stosunku do klientów, pracowników ma 
duże znaczenie. Uważam, że swoją postawą przyczyniliśmy się jednak do „ucy-
wilizowania” handlu hurtowego artykułami elektrycznymi. Opłacalność takiej 
strategii potwierdziła się w okresie kryzysu 2000-2002 i zaowocowała szybkim 
rozwojem firmy w latach 2003-2007.
Przestrzeganie wysokich standardów działania jest „przywilejem dużych i obowiąz-
kiem średnich” firm. W warunkach znacznego rozdrobnienia rynku, w odróżnieniu 
od sąsiadów, takich jak Niemcy, Czechy czy też kraje nadbałtyckie, utrzymanie się 
na rynku i dalszy rozwój wymaga całkowitego ukierunkowania się na klienta.
Liczenie na stały, szybki wzrost rynku, gdzie jest miejsce dla wszystkich to niepo-
rozumienie, a dalszy wzrost popytu nie zaspokoi oczekiwań branży.
Uważam, że spełniamy ww. wymagania. Jest to nasze osiągnięcie, które pozwala 
patrzeć w przyszłość z umiarkowanym, ale jednak optymizmem.

Janusz Jaworski, dyrektor generalny Fega Sp. z o.o.

Największym wydarze-
niem na rynku hurto-
wym w ubiegłym roku 

było przejęcie Elektroskandii 
przez światowego lidera dys-
trybucji elektrotechniki – fir-
mę Rexel.

Firmy zanotowały wzro-
sty obrotów i zwiększenie ilo-
ści punktów sprzedaży, których 
liczba na rynku hurtu elek-
trycznego zwiększyła się o 20% 
do ilości 893 (dane dotyczą pla-
cówek należących do grup za-
kupowych i sieci hurtowni jed-
norodnych, objętych badaniem 
w tym raporcie (patrz strona 
41-44).

Dynamika rynku pozwoli-
ła na powstanie kolejnych pod-
miotów. Pod koniec roku poja-
wił się Elektro-Holding, nowa 
grupa zakupowa, a na począt-
ku tego roku kolejnym graczem 
została grupa Elektro-Union. 

Giełdowa spółka Ampli sta-
ła się ósmym członkiem Fegi-
me. Zarząd liczy, że wejście do 

zrzeszenia pomoże w obniżce 
kosztów dzięki lepszej pozycji 
negocjacyjnej z dostawcami.

Sprzedaż zależnego Ener-
go-Hurtu mocno zaciążyła na 
wielkości przychodów sieci 
Ampli. Dodatkowym ciosem 
był spadek marż w najważniej-
szych grupach produktowych.

Bardzo słabe wyniki Am-
pli w 2007 r. nie były zasko-
czeniem. Problemy zaczę-
ły się już na początku ubie-
głego roku, kiedy spółka-cór-
ka Energo-Hurt straciła klu-
czowego klienta. Podjęte wte-
dy działania restrukturyzacyj-
ne nie przyniosły efektów, dla-
tego w czwartym kwartale zde-
cydowano się sprzedać udziały 
w podmiocie. Nie jest to jedyny 
powód pogorszenia rezultatów. 
Słabsza koniunktura w budow-
nictwie i energetyce, w drugim 
półroczu, negatywnie wpłynę-
ła na wielkość popytu na wyro-
by kablowe i przewody. W kon-
sekwencji zmusiło to spółkę do 

upłynniania zapasów nawet 
przy marżach bliskich zeru. 
W efekcie niższe zyski, od wy-
pracowanych w 2006 r., osią-
gnęły dwa podmioty z grupy: 
Ampli (479 tys. netto, wobec 
1,03 mln zł prze rokiem) oraz 
Energo-Market ZET (235 tys. 
wobec 313 tys. zł).

Na ten rok spółka planu-
je przejęcie podmiotu o obro-
tach rzędu 50-60 mln zł. Chce 
też otworzyć dwie-trzy kolejne 
hurtownie (obecnie ma ich 14). 

W pierwszym półroczu spół-
ka Tim podwyższała progno-
zy, ale z każdym kolejnym mie-
siącem optymizm słabł, i osta-
tecznie dystrybutorowi nie uda-
ło się nawet wykonać najbar-
dziej konserwatywnego pla-
nu. Ostateczna różnica nie była 
co prawda duża (ok. 3,5 proc. 
w odniesieniu do przychodów 
i zysku netto), ale warto pamię-
tać, że jeszcze w czerwcu ubie-
głego roku spółka liczyła na 570 
mln zł przychodów i 45 mln zł 

zysku netto. Już jednak rezulta-
ty trzeciego kwartału okazały się 
być zimnym prysznicem. Firma 
usprawiedliwia się zanotowa-
ną w drugim półroczu niższą od 
oczekiwań dynamiką produkcji 
w sektorze budowlano-monta-
żowym, głównym odbiorcy to-
warów, którymi handluje Tim. 
W całym roku przekroczyła 21 
proc., ale spółce nie udało się 
zmniejszyć relacji kosztów do 
przychodów, dlatego poziomy 
rentowności sprzedaży i mar-
ży operacyjnej nieznacznie na-
wet się obniżyły. Wskaźnik ren-
towności netto wzrósł z 6,8 do 
7,1 proc., co jest jednak konse-
kwencją dość wysokich, jedno-
razowych zysków z lokaty środ-
ków, pozyskanych z emisji akcji.

W świetle ostatnich wyda-
rzeń plany na ten rok wyda-
ją się ambitne (600-650 mln zł 
przychodów i 45-50 mln zł zy-
sku netto), a zarząd spółki dość 
ostrożnie odnosi się do ich re-
alizacji.  

Hurtownie elektryczne 2007
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Przychody ze sprzedaży w hurtowniach elektrycznych w 2007 r. w mln zł

Dynamika rynku hurtu elektrycznego w  2007 r. 
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Dynamika sprzeda-
ży artykułów elektrycz-
nych w 2007 r. (w po-
równaniu do poprzed-
niego roku) wyniosła 
29,8%. Jeśli porówna-
my tę wartość z dyna-
miką produkcji budow-
lano-montażowej, czy-
li z rynkiem robót bu-
dowlanych, na który do-
starczane są m.in. arty-
kuły elektryczne, okazu-
je się, że wartość ta jest 
prawie dwa razy wyższa: 
29,8% do 15,7% (źró-
dło GUS). Oznacza to 
bardzo dobrą kondycję 
hurtowni. Na wykresie 
dynamika poszczegól-
nych hurtowni (porów-
naj z dynamiką produk-
cji budowlano-monta-
żowej wg GUS). Dynamika produkcji budowlano-montażowej w 2007 r. wg GUS wyniosła 15,7%.

Opracowanie własne

Opracowanie własne
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Ilość punktów sprzedaży w sieciach hurtowni elektrycznych

Przeciętne obroty punktów sprzedaży w poszczególnych hurtowniach w 2007 r. w mln zł 

Opracowanie własne

Opracowanie własneNajwięcej punktów sprzedaży (112) ma sieć Inter-Elektro SA.

Największe jednostkowe obroty miały punkty sprzedaży sieci Fega, a najmniejsze Morsa.
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Hurtownie 
jednorodne

W Polsce działa 10 hurtowni jednorodnych. Łącznie 
mają 303 punktów sprzedaży. Dwie z nich: AT i Onni-
nen prowadzą również sprzedaż artykułów nie zwią-

zanych z branżą elektryczną. Trzy sieci: Alfa-Elektro, Elektroskan-
dia i Onninen reprezentują sieci międzynarodowe. Poniżej pre-
zentacja hurtowni.

Siedziba: BHU 
Strzeszyńska 58, 60-479 Poznań 
tel. 061 856 17 50 
www.bhu.com.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Marcin Hydzik
Rok powstania: 1991 
Wartość sprzedaży netto za 2007: 195 327 000 zł
Zatrudnienie: 188
Ilość oddziałów: 26
Certyfikaty: ISO 9001:2000

Siedziba: Elektroskandia SA 
Dziadoszański 10, 61-248 Poznań 
tel. 061 646 43 00, www.elektroskandia.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Paweł Wędrychowski
Rok powstania: 1993
Ilość oddziałów: 34
Wartość sprzedaży netto za 2007: 328 879 000 zł
Zatrudnienie: 325
Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 
Certyfikaty: ISO 9001:2000
Sieć reprezentowana w Polsce: Rexel

Siedziba: Alfa-Elektro Sp. z o.o. 
Obrońców Westerplatte 81 
40-335 Katowice 
tel. 032 789 64 00 
www.alfaelektro.com.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Wiesław Romańczuk

Rok powstania: 1996 (Przedsiębiorstwo Alfa od 1989)

Ilość oddziałów: 37

Wartość sprzedaży netto za 2007: 423 000 000 zł

Zatrudnienie: 500

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 

Sieć reprezentowana w Polsce: Sonepar

Siedziba: Przedsiębiorstwo  
Handlowe A-T SA 
ul. Zacisze 2, 63-700 Krotoszyn  
tel. 0 62 722 72 82  
hurtownia@at-krotoszyn.pl 
www.at-krotoszyn.pl 

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Adam Tyrakowski

Rok powstania: 1990

Ilość oddziałów: 43

Wartość sprzedaży netto za 2007: 164 162 626 zł

Zatrudnienie: 424

Pozostała działalność: handel artykułami chemicznymi i farmaceutycznymi

BHU
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Siedziba: FEGA Poland Sp. z o.o. 
ul. Wagonowa 5-7, 53-609 Wrocław  
tel. 071 376 90 00 
fega@fega.com.pl 
www.fega.com.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Janusz Jaworski 

Rok powstania: 1993

Ilość oddziałów: 7

Wartość sprzedaży netto za 2007: 118 947 000 zł

Zatrudnienie: 118

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 

Sieć reprezentowana w Polsce: Fega/Wuerth

Siedziba: Onninen Sp. z o.o. 
Emaliowa 28, 02-295 Warszawa 
tel. 022 567 90 00 
www.onnien.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Tomasz Boruc
Rok powstania: 2002 (Onninen Polska od 1995)
Ilość oddziałów: 30
Wartość sprzedaży netto za 2007: 293 000 000 zł (część elektryczna)
Zatrudnienie: 550
Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 
Certyfikaty: ISO 9001:2000
Sieć reprezentowana w Polsce: Onninen
Pozostała działalność: handel artykułami z branży sanitarnej, grzewczej 
i wentylacyjnej 

Siedziba: Mors Sp. z o.o. 
Hutnicza 5, 81-038 Gdynia 
tel. 058 785 99  
www.mors.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Andrzej Kamiński

Rok powstania: 1990

Ilość oddziałów: 76

Wartość sprzedaży netto za 2007: 275 300 000 zł

Zatrudnienie: 400

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 

Siedziba: Solar Polska Sp. z o.o.  
Rokicińska 162, 92-412 Łódź 
tel. 042 677 58 01, fax 042 677 58 01  
centrala@solar.pl, www.solar.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Dariusz Targosz

Rok powstania: 1998 

Ilość oddziałów: 7

Wartość sprzedaży netto za 2007: 81 798 653,35 zł

Zatrudnienie: 100

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 

Sieć reprezentowana w Polsce: Solar

Siedziba: V-Center Sp o.o. 
ul. Dulęby 7,40-833 Katowice  
tel. 032 604 08 00  
v-center@v-center.pl 
www.v-center.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Peter Thomas Horne

Rok powstania: 2002

Ilość oddziałów: 10

Wartość sprzedaży netto za 2007: 50 861 392 zł

Zatrudnienie: 78

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki

Certyfikaty: ISO 9001: 2000 

Sieć reprezentowana w Polsce: Rexel

Siedziba: TIM SA 
Stargardzka 8a, 54-156 Wrocław 
tel. 071 376 16 00 
www.tim.pl

Zasięg: ogólnopolski

Osoba zarządzająca: Krzysztof Folta

Rok powstania: 1987

Ilość oddziałów: 33

Wartość sprzedaży netto za 2007: 478 512 000 zł

Zatrudnienie: 482

Członkostwo: SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki 

Certyfikaty: ISO 9001:2000

Inne: spółka notowana na GPW
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Siedziba: EL-PLUS Sp. z o.o.  
ul. Inwalidzka 11, 41-506 Chorzów  
tel. 032 246 12 02 
info@el-plus.com.pl, www.el-plus.com.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Maciej Zaniewski
Data powstania: 2000
Ilość członków: 13
Lista członków: Amper (Płock), Bychowo-Hel (Kwidzyn), Dorian 
(Legionowo, Elektro-Hurt (Gniezno), Elektromil (Suwałki), Elektro-Spark 
(Lublin), Elektryk (Ełk), Elgra (Bytom), Elhurt-Elmet (Białystok),Eltrans 
(Chorzów), Karo (Bielsko-Biała), Sea (Piaseczno), Stalex (Warszawa)
Ilość punktów sprzedaży: 77
Wartość sprzedaży netto 2007: 681 000 000 zł
Certyfikaty: ISO 9001:2000
Członkostwo: Forum Elektrotechniki Polskiej

Siedziba: EL-SIGMA Sp. z o.o.  
ul. Nowohucka 92A lok.14, 30-728 Kraków 
tel. 012 262 97 77 
biuro@elsigma.pl 
www.el-sigma.pl 
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Jacek Romaniuk 
Rok powstania: 2005
Ilość członków: 22
Lista członków: Eko (2), Elektromax (2), Elektromid (2), Elektron (2), 
Elekrtotechnika AK (7), El-Skład (2), Energokabel (5), Kuba (3), Mi-
rex (1), TWN (2), Wimex (1), Wir (1), Algra-Król (1), Elfra (2), Elika 
(1), Elmet (5), Eltech (2), El-Żak (1), FPK (2)
Ilość punktów sprzedaży: 44
Wartość sprzedaży netto 2007: bd

Grupy zakupowe

W Polsce działa 8 grup zakupowych, zajmujących się 
dystrybucją artykułów elektrotechnicznych. Łącznie 
dysponują 158 hurtowniami o łącznej ilości punktów 

sprzedaży 590. Struktury międzynarodowe reprezentowane w Pol-
sce to Imelco (Inter-Elektro SA) i Fegime (Fegime Sp. z o.o.) 

Wartość sprzedaży w grupach zakupowych w 2007 roku zwięk-
szyłą się o 25% w porównaniu do ub.r.

Poniżej przedstawiamy podstawowe dane dotyczące tej części 
rynku hurtowego.
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Siedziba: ELMEGA Sp. z o.o. 
Inowłodzka 5, 03-237 Warszawa  
tel. 022 814 23 30 
biuro@elmega.pl, www.elmega.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Bronisław Fryt
Data powstania: 2003
Ilość członków: 18
Lista członków: Bargo (10), Elkond (2), El-Max (7), Kabis (5),  
Karel 2 (5), Ele-Comp (2), Megael (3), Mega (3), Elwat (1),  
Agat-System (3), Eltomont (11), Elektryk (3), Dynamik (9), Elektret (7), 
El12 (5), Ins-El (4), Lux-System (3), Elektro-Dom (6)
Ilość punktów sprzedaży: 89
Wartość sprzedaży netto 2007: 532 462 000 zł
Członkostwo: Forum Elektrotechniki Polskiej

Siedziba: FEGIME Polska Sp. z o.o. 
ul. Obywatelska 137, 94-104 Łódź 
tel. 042 259 26 27  
biuro@phe.pl 
www.phe.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Zbigniew Srokowski
Rok powstania: 2007 (PHE od 2003)
Ilość członków: 8
Lista członków: Acel (4), Akkop (14), Ampli (11), Asaj (12),  
Eltech (6), Kopel (27), Libra (5), Nowa France (18)
Ilość punktów sprzedaży: 86
Wartość sprzedaży netto 2007: 770 000 000 zł
Członkostwo: Forum Elektrotechniki Polskiej
Sieć reprezentowana w Polsce: FEGIME

Siedziba: Elektro-Holding Sp. z o.o. 
ul. Wołowska 92 a, 60-167 Poznań  
tel./fax 061 86 13 040  
www.elektro-holding.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Joanna Bąk
Rok powstania: 2007
Ilość członków: 10
Ilość punktów sprzedaży: 57
Lista członków: Anmar - Gorzów Wlkp.(1), BMK – Chorzów (9), Elpie 
– Lublin (8), Elwir - Nowy Sącz (4), Elektra – Plewiska (9), Ostel – 
Rzeszów(7), Iglotech – Kwidzyń (6), Kaczmarek – Wolsztyn (13), Lemar 
– Mysłowice (1), Mega-Hurt – Łódź (1) 
Wartość sprzedaży netto 2007: 270 000 000 zł
Członkostwo:  SHE – Związek Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki

Siedziba: Forum-Rondo Sp. z o.o.,  
Morszków, 08-304 Jabłonna Lacka, tel. 025 787 18 10,  
biuro@forum-rondo.pl, www.forum-rondo.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Krzysztof Lisowski 
Data powstania 2007: (Rondo od 1999,El-Forum od 2000)
Ilość członków: 50
Lista członków: ECH Ania (6), Aparatex (2), Arel, Banasiak, Bass, Berm 
(2), Bieltor, BTS2 (2), Candela (2), Conect, Delta, Doko (3), Elbud (2), 
Eltom (2), El-Dar (2), Elektra (2), Elektrohurt, Elektromax, Elektro-Partner 
(4), Elektros, Elektrotech, Elektryk (3), Elesko, Elgor, Elhurt, Elkabel (7), 
Elmat, Elmehurt (2), Elmex Olsztyn, Elmonter (3), El-Sam (2), Eltron (2), 
Elus, F.H. Szulc (2), Impuls (4), Instalator, Jalex, Jantessa, Jupro-Taim, 
Krak-Old (5), Kwant 2 (6), Lebaski, Lumier (2), Marcus, Merkurion (2), 
Pex-Pool, Polmark, Sepix, Łącznik (3), Mapex.
Ilość punktów sprzedaży: 93
Wartość sprzedaży netto 2007: 650 000 000 zł

Siedziba: Elektro-Union Sp. z o.o. 
ul. Narbutta 22 lok.7, 02-541 Warszawa 
tel./fax 022 849 34 18  
biuro@elektrounion.pl 
www.elektrounion.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Sławomir Dębowski 
Rok powstania: 2008
Ilość członków: 9
Ilość punktów sprzedaży: 16
Lista członków: A&K - Tarnów (2), Elprod - Kościan (2), Elstar – Kraków, 
Gama - Warszawa (3), Gimpex - Grudziądz (3), Kablex – Częstochowa, 
Krzysztof - Biała Podlaska, Portowa – Malbork, Segel - Koło (2)
Wartość sprzedaży netto 2007: nie dotyczy

Siedziba: INTER-ELEKTRO SA 
ul. Mehoffera 73, 03-118 Warszawa  
tel. 022 889 55 55,  
biuro@inter-elektro.com.pl, www.gdie.pl
Zasięg: ogólnopolski
Osoba zarządzająca: Marcin Gardas
Rok powstania: 1998
Ilość członków: 31
Lista członków: Akma, Amper, Art.-el, Best, Blech, Domus, Elektro-In-
stal, Elektron, Elektrotek, Elektryk Janusz Iwański, Elektryk Józef Pilarczyk, 
Elektryk Suwałki, Elgal, Elektromag, Elhurt, El-Kab, Ellcon, Elmar Plus, 
Elmet, Eltech, Fortis, Grodno, Hempis, Inergia, Kaj, Laser-Atl, Luxi, Makro, 
Multimat, Orten, Polamp.
Ilość punktów sprzedaży: 112
Wartość sprzedaży netto 2007: 797 952 642,37 zł
Członkostwo: Forum Elektrotechniki Polskiej
Sieć reprezentowana w Polsce: IMELCO
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Hurtownia Członkostwo 
w grupie zakupowej

Amper El-Plus

A&K Elektro-Union

Acel Fegime

Agat System Elmega

Akkop Fegime

Akma Inter-Elektro

Algra-Król El-Sigma

Amper Inter-Elektro

Ampli Fegime

Ania Forum-Rondo

Anmar Elektro Holding

Aparatex Forum-Rondo

Arel Forum-Rondo

Art.-El Inter-Elektro

Asaj Fegime

Banasiak Forum-Rondo

Bargo Elmega

Bass Forum-Rondo

Berm Forum-Rondo

Best Inter-Elektro

Bieltor Forum-Rondo

Blech Inter-Elektro

BMK Elektro-Holding

BTS2 Forum-Rondo

Bychowo-Hel El-Plus

Candela Forum-Rondo

Conect Forum-Rondo

Delta Forum-Rondo

Doko Forum-Rondo

Domus Inter-Elektro

Dorian El-Plus

Dynamik Elmega

Eko El-Sigma

El12 Elmega

Elbud Forum-Rondo

El-Dar Forum-Rondo

Ele-Komp Elmega

Elektra Poznań Elektro-Holding

Elektra Mława Forum-Rondo

Hurtownia Członkostwo 
w grupie zakupowej

Elektret Elmega

Elektrohurt Forum-Rondo

Elektro-Hurt El-Plus

Elektro-Instal Inter-Elektro

Elektromag Inter-Elektro

Elektromax El-Sigma

Elektromax Forum-Rondo

Elektromid El-Sigma

Elektromil El-Plus

Elektron El-Sigma

Elektron Inter-Elektro

Elektro-Partner Forum-Rondo

Elektros Forum-Rondo

Elektro-Spark El-Plus

Elektrotech Forum-Rondo

Elektrotechnika 
AK El-Sigma

Elektrotek Inter-Elektro

Elektryk Elmega

Elektryk El-Plus

Elektryk Forum-Rondo

Elektryk Kalisz Inter-Elektro

Elektryk Suwałki Inter-Elektro

Elektryk 
Warszawa Inter-Elektro

Elesko Forum-Rondo

Elfra El-Sigma

Elgal Inter-Elektro

Elgor Forum-Rondo

Elgra El-Plus

Elhurt Inter-Elektro

Elhurt-Elmet El-Plus

Elhurt Forum-Rondo

Elika El-Sigma

El-Kab Inter-Elektro

Elkabel Forum-Rondo

Elkond Elmega

Ellcon Inter-Elektro

Elmar Plus Inter-Elektro

Elmat Forum-Rondo

Hurtownia Członkostwo 
w grupie zakupowej

El-Max Elmega

Elmehurt Forum-Rondo

Elmet Poznań El-Sigma

Elmet Warszawa Inter-Elektro

Elmex Olsztyn Forum-Rondo

Elmonter Forum-Rondo

Elpie Elektro-Holding

Elprod Elektro-Union

El-Sam Forum-Rondo

El-Skład El-Sigma

Elstar Elektro-Union

Eltech El-Sigma

Eltech Bydgoszcz Fegime

Eltech Radom Inter-Elektro

Eltomont Elmega

Eltrans El-Plus

Eltrom Forum-Rondo

Eltron Forum-Rondo

Elus Forum-Rondo

Elwat Elmega

Elwir Elektro-Holding

El-Żak El-Sigma

Energokabel El-Sigma

Fortis Inter-Elektro

FPK El-Sigma

Gama Elektro-Union

Gimpex Elektro-Union

Grodno Inter-Elektro

Hempis Inter-Elektro

Iglotech Elektro-Holding

Impuls Forum-Rondo

Inergia Inter-Elektro

Ins-El Elmega

Instalator Forum-Rondo

Jalex Forum-Rondo

Jantessa Forum-Rondo

Jupro-Taim Forum-Rondo

Kabis Elmega

Kablex Elektro-Union

Hurtownia Członkostwo 
w grupie zakupowej

Kaczmarek Elektro-Holding

Kaj Inter-Elektro

Karel 2 Elmega

Karo El-Plus

Kopel Fegime

Krak-Old Forum-Rondo

Krzysztof Elektro-Union

Kuba El-Sigma

Kwant Forum-Rondo

Laser Atl Inter-Elektro

Lebaski Forum-Rondo

Lenmar Elektro-Holding

Libra Fegime

Lumier Forum-Rondo

Luxi Inter-Elektro

Łącznik Forum-Rondo

Makro Inter-Elektro

Mapex Forum-Rondo

Marcus Forum-Rondo

Mega Elmega

Mega-Hurt Elektro-Holding

Megal Elmega

Merkurion Forum-Rondo

Mirex El-Sigma

Multimat Inter-Elektro

Nowa France Fegime

Orten Inter-Elektro

Ostel Elektro-Holding

Pex-Pool Forum-Rondo

Polamp Inter-Elektro

Polmark Forum-Rondo

Portowa Elektro-Union

Sea El-Plus

Segel Elektro-Union

Sepix Forum-Rondo

Stalex El-Plus

Szulc Forum-Rondo

TWN El-Sigma

Wimex El-Sigma

Wir El-Sigma

Członkostwo w grupach zakupowych


